
Im Folgenden findet ihr aktuelle Infos und Neuigkeiten.  

Nicht vergessen: Vor jeder Party bitte das Beraterinnenportal wegen nicht lieferbaren oder ausverkauften 

Produkten und weiteren wichtigen Details checken, die ihr für eure Partys benötigt!  
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CONTACT-TRACING LEICHT GEMACHT 
Arbeitserleichterung beschlossen 

 

  
 

DER ERFOLGSMARATHON GEHT WEITER 
Alle Ups & Downs bei MONROE 

 

  
 

WO DIE LIEBE HINFÄLLT 
Mit Hingabe im Job zum Erfolg 

 

  
 

HIGHLIGHTS AUS DEM ALLTAG 
MONROE-Bestseller im Jänner 

 

  
 

MEGA-CRASH BEI MONROE 
Finanzlage stabilisiert sich wieder 

 

  
 

ÜBERRASCHUNG AUF DEM BAUERNHOF 
Mangelnde Erfahrung führt zu peinlicher Begegnung 

 



Kundendaten 
Eintragung von Kundendaten  
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GÄSTELISTEN 

 

 

Gästelisten müssen nicht mehr 

im internen Onlineshop hochgeladen 

werden! 

 

Ab sofort müssen personenbezogene 

Kundendaten, allen voran auch Gäs-

telisten, von euch persönlich als 

selbstständige Berater:innen aufbe-

wahrt werden und auf Verlangen vor-

gewiesen werden können. 

 

Die Aufbewahrungsfrist liegt allge-

mein bei 10 Jahren!  

 

Bei einer steuerrechtlichen Prüfung 

müssen diese Daten inkl. Unterschrif-

ten von euch nachgewiesen werden 

können. 

 

Achtung: Das Eintragen der Daten in 

den internen Onlineshop ist dennoch 

notwendig! 

Einträge bitte sorgfältig kontrollieren! 

 

HINTERGRUNDWISSEN 

 

Eingetragene Daten werden für Kontakt-

aufnahmen und Newsletter verwendet. 
 

Kann ein Newsletter nicht an eine  

E-Mail-Adresse zugestellt werden, weil 

sie falsch geschrieben wurde, wird diese 

automatisch im Newsletter-System hin-

terlegt und nimmt dort dennoch Platz 

weg, für eine, die korrekt ist. 
 

Die Datensammlung an falschen E-Mail-

Adressen ist in den letzten Wochen 

enorm angestiegen und sorgt für ein un-

nötiges Datenvolumen, das von uns in 

mühevoller Arbeit kontrolliert werden 

muss.  

 

Diesen vermeidbaren Arbeitsaufwand 

würden wir uns gerne sparen. 

 

KUNDENDATEN  

 

Bitte achtet außerdem wieder vermehrt 

darauf, dass die Eintragungen in den 

Kundenprofilen korrekt geschrieben sind. 

DANKE 

FÜRS  

UMSETZEN! 



Statistik 
Die Trends bei MONROE 

 

DAS JAHR 2020 

 

Trotz Corona-Pandemie durften wir im Jahr 2020 

die besten Umsätze verzeichnen. 

 

Die möglichen Gründe liegen vermutlich bei den 

damals geltenden Reise– und Ausgangsbeschrän-

kungen, wodurch im Sommer viele Menschen zu-

hause waren und sich ihre Freizeit mit unseren 

wunderbaren Toy- & Dessouspartys verschönert 

haben. 

 

Einige Berater:innen veranstalteten zum Teil zwei 

Partys pro Tag, um die Flut an Anfragen überhaupt 

bewältigen und unterbringen zu können. 
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DAS JAHR 2021 

 

Die Pandemie nahm ihren Lauf, 

die Lockdowns führten zu monate-

langen Ausfällen von Partys. Nur 

wenige Monate dieses Jahres 

durften wir unsere Kund:innen be-

suchen. 

 

Zusätzlich sorgte die sogenannte 

Corona-Müdigkeit für einen An-

stieg an Urlaubsreisen. Viele Par-

tys wurden verschoben oder ab-

gesagt, wodurch wir im Jahr 2021 

leider die bisher schlechtesten 

Umsätze erreicht haben. 



Statistik 
Der Erfolg kehrt zurück 
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Damit dieses Jahr weiter so erfolgreich 

läuft, haben wir für euch noch einige Fakten 

und Tipps: 
 

 Der Frühling zwischen Februar und Juni 

sowie der Herbst zwischen Oktober und 

November sind allgemein unsere um-

satzstärksten Zeiten, in der erfahrungs-

gemäß die meisten Partys stattfinden. 

 Juli, August und September dagegen 

sind die schlechteren Monate. 

 

Die Menschen sind viel unterwegs und 

Geld wird für Urlaube, Ausflüge etc. 

ausgegeben. 

 

Auch zum Schulstart zeigt sich deutlich, 

dass weniger bei uns gekauft wird - wer 

Kinder hat, weiß wie teuer der Schulbe-

ginn sein kann. 

 Damit ihr dennoch tolle Erfolge und 

Umsätze in den Sommermonaten erzie-

len könnt, empfehlen wir, in dieser Zeit 

mehr Partys als üblich einzuteilen, da 

wir wissen, dass viele ohnehin kurzfris-

tig leider abgesagt oder verschoben 

werden. 

 

 

DAS JAHR 2022 

 

Dank unserer neuen Produktauswahl und des 

bemerkenswerten Engagements von euch allen, 

konnten wir im neuen Jahr einen überwältigen-

den Start hinlegen! 

 

Durchschnittliche Einkäufe zwischen € 100,- bis 

€ 150,- pro Kund:in sorgen für bombastische 

Umsätze. 

 

Wir freuen uns wahnsinnig über diesen Verlauf 

und sagen DANKE für eure großartige Arbeit! 



 

Erfolgsstorys 
Wenn Engagement belohnt wird 
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Von geringen Umsätzen zu regelmäßigen Partycrashes: 

Christina K.‘s (OÖ) Entwicklung seit 2019 ist ein unglaubli-

cher Beweis dafür, was man erreichen kann, wenn man 

Empfehlungen, Tipps und Tricks umsetzt und sich den 

Kund:innen auf Freundschaftsbasis anstatt als Verkäuferin 

nähert. Zahlreiche Weiterbuchungen und wunderbar ho-

he Umsätze sind der Lohn dafür. 

 

 

Auch Mara (NÖ) und Anja (OÖ) sorgen für regelmäßige 

Überraschungen. Durch ihr Engagement und die Zeit, die 

sie investieren in die Informationen über Produkte und 

Werbemaßnahmen und ihren starken Willen, sich selbst 

weiterzuentwickeln, feiern auch sie regelmäßig großartige 

Erfolge. 

 

 

Besonders engagiert auf Social Media-Plattformen ist  

unsere Nadja (V). Professionalität gepaart mit viel Humor 

und Selbstliebe, ihre wöchentlichen Live-Videos auf Ins-

tagram, unterhaltsame Facebook- Postings und ihr uner-

schütterlicher Einsatz für MONROE bringen ihr unglaublich 

beeindruckende Umsätze und einen höchst zufriedenen 

Kundenstamm. 



 

Erfolgsstorys 
Wenn Engagement belohnt wird 
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Die Erfolgsstorys gehen weiter: 
 
Carina (OÖ) hatte, wie viele von euch, anfangs mit niedri-
gen bis durchschnittlichen Umsätzen zu kämpfen. Mit der 
richtigen Motivation und neuem Selbstwertgefühl hat sie 
sich aber schon nach kurzer Zeit zu einer äußerst erfolgrei-
chen MONROE Beraterin entwickelt - regelmäßig sehr ho-
he Umsätze und viele Weiterbuchungen sind Beweise da-
für. 
 
 
Verkaufstalent Steffi W. (S), die mit voller Hingabe als 
MONROE-Beraterin ihre Kund:innen begeistert, ist von un-
seren Bestenlisten und Partycrasher-Rankings kaum 
mehr wegzudenken - eine Entwicklung, wie sie im Buche 
steht! 
  
 
Laut Statistik liegt der größte Erfolg von MONROE mit 60% 
an Weiterbuchungen.  
Wir wissen wie schwer der Einstieg sein kann und auch, 
dass unsere Unterstützung an Partys zu kommen enorm 
wichtig ist - besonders für unsere Neulinge. 
 
 
Unsere Steffi S. (S) hat sich unsere Hilfe von Beginn an zu 
Nutze gemacht und sich in rasantem Tempo ihren eigenen 
Kundenstamm aufgebaut. Unzählige Weiterbuchungen, an 
denen man wunderbar verdienen kann, sind an der Tages-
ordnung und in Kombination mit ihren Social Media Skills 
ist sie ein perfektes Beispiel, wie schnell man mit dem ein 
wenig Einsatz erfolgreich werden kann.  

Danke 
 für eure außergewöhnlichen Leistungen! 



 

Erfolgsstorys 
Die Produkt-Highlights im Jänner 
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Erfolgsstorys 
Unsere meistverkauften Produkte im Jänner 2022 

B
E

S
T
S

E
L

L
E

R
 

 

Wellness-Highlights 

1. Platz: Toy- & Intimate Area Cleaner 

2. Platz: Magic Vibes Gel (Vodka-Energy) 

3. Platz: Hair Limitation Serum 

4. Platz: Magic Vibes Gel (Ice-Menthol) 

5. Platz: MONROE Knisterschaum 

6. Platz: Seduced Secrets (WB-Gleitgel) 

7. Platz: Talcum Powder 

Toy-Highlights 

1. Platz: Wave Balls Set 

2. Platz: Black Paradise 

3. Platz: Tornado 

4. Platz: Pin-Vibe 

5. Platz: Egg (blau) 

6. Platz: Skyfall 

7. Platz: Massagestab Ocean 



 

Die nächste Generation 
Wenn aus Liebe Leben wird 
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Wir gratulieren  
Bettina H. ganz herzlich zur 

Geburt  
ihrer kleinen Prinzessin! 

Als „dienstälteste“ MONROE-

Beraterin hat Bettina schon viele 

Höhen und Tiefen miterleben und 

großartige Erfolge feiern dürfen. 

 

Umgekehrt durften wir sie bereits 

durch ihre zweite Schwangerschaft 

begleiten und viele lustige und un-

vergessliche Momente während ih-

rer bisherigen Karriere bei MON-

ROE mit ihr teilen. 

 

Liebe Bettina, 

Wir wünschen dir und deiner Fa-

milie alles Liebe und eine wun-

derschöne Babypause! 



Partycrasher 
Partyumsätze Deluxe im Jänner 

Herzlichen 
Glückwunsch! 

Wir sind überwältigt von 
euren fantastischen  

Partycrasher-Umsätzen und 
gratulieren euch von ganzem 
Herzen für diese großartigen  

Erfolge! 

Stefanie W.: € 1.411,83 

 € 1.400,27 

Anja: € 1.306,41 

Christina K.: € 1.293,16 

 € 1.054,16 

Carina: € 1.264,68 

 € 1.121,72 

Conny: € 1.233,19 

Daniela: € 1.108,16 

 € 1.083,13 

Nici: € 1.071,25 

Chefin Alexandra: € 1.060,67 

 



Bestenliste Jänner 
Die höchsten Gesamtumsätze im Jänner 

Herzlichen 
Glückwunsch! 

Wir gratulieren 
 

sowohl zu Mega-Umsätzen als 
auch zu absolut fantastischen 

Provisionen, die damit verdient 
wurden.  

 

Ihr seid die besten Beispiele da-
für, was man bei uns erreichen 

kann. 

 

Wir sind stolz auf euch und auf 

das gesamte Team und freuen 

uns bereits auf das nächste 

Ranking! 

1. Platz: Nadja 

2. Platz: Stefanie W. 

3. Platz: Christina K. 

4. Platz: Conny 

5. Platz: Anja 

Der durchschnittliche  

Auszahlungsbetrag im Jänner  

liegt bei unglaublichen 

 

€ ,- 1060,- 



Witz des Monats 
Ein bisschen Spaß muss sein 

Der Mann aus der Stadt hat Pech. 

Ausgerechnet am ersten Tag seines Landaufent-

haltes sticht eine Wespe in seine Männlichkeit -  

sie schwillt an.  

 

Die besorgten Freunde raten ihm:  

„Bade ihn doch einfach in saurer Milch!" 

 

Er eilt zum Bauernhof zurück, verlangt Sauer-

milch und hängt alles, was ihn zum Manne 

macht, hinein.  

Da kommt zufällig die 18-jährige Tochter des 

Bauern vorbei und bleibt interessiert stehen.  

 

Der verletzte Gast windet sich und fragt:  

„Haben Sie sowas noch nie gesehen?"  

 

Da lächelt das Mädchen: 

„Das schon, aber noch nie, wie er aufgetankt 

wird."  

WIR WÜNSCHEN EIN LUSTIGES  

UND ERFOLGREICHES PARTYMONAT! 

Euer Büroteam 


